FERIA DEL MUEBLE DE YECLA

W FERIA DEL MUEBLE YECLA 2023

Especial - 47 - jueves 18 Mayo

ANTONIO ORTEGA IBANEZ - Delegado del Altiplano del Colegio de Agentes Comerciales de la Regién de Murcia

“La FMY se ha transformado en un evento mas atractivo
para visitantes y expositores”

MARTA ROMAN

¢Como se presenta esta
nueva edicion de la Feria del
Mueble?

Con mucha ilusién. Me
consta que Juan Miguel Zornoza
ha hecho muy buen trabajo re-
novando la institucién, la ha
transformado en un evento mas
atractivo para visitantes vy
expositores. De hecho, conta-
mos con gran afluencia de ex-
positores y nuevas incorpora-
ciones. El cambio es necesa-
rio porque el mundo evolucio-
na muy rapido y las personas
con nuevas ideas traen aire
fresco a una institucién que
ha debido adaptarse a unos
tiempos vertiginosos.

El miércoles 24 a las 18:00
horas celebraremos el Dia del
Agente Comercial con una
entrega de premios en la que
reconoceremos la labor de
una persona muy relevante
para el sector. Se trata de un
evento muy emotivo en el que
rara es la edicion que no aso-
ma alguna lagrimilla.

Ademas, apoyaremos a los
agentes comerciales que de-
Seen acercarse y conocer
nuestra labor.

Como delegado del
Altiplano y delegado de la

Feria de los Agentes
Comerciales, ;qué diagnosti-
co hace del sector del
mueble y la madera?

El sector estd sano y goza
de buena salud, si hien es
cierto que las reglas deljuego
han cambiado. Quiza ya no se
venda como se vendia hace
uUnos anos, pero guien sabe
adaptarse e incorporar lo que
el cliente demanda, recoge
sus frutos.

El sector online ha tomado
mucha fuerzay cada vez exis-
ten mas interioristas y deco-
radores que asesoran al
cliente de principio a fin. Creo
que las tiendas fisicas que
sepan adaptarse e incorporar
este tipo de perfiles a su equi-
po, e incluso afadan una bue-
na pagina web a su fuerza de
ventas, no solo sobreviviran,
sino que podran crecer.

:Qué retos se ha plantea-
do para este afio?

Nuestro principal reto es
la lucha contra el intrusismo
laboral. Es lamentable que
todavia nos encontremos con
casos en los que la persona
gjerce de comercial sin estar
dado de alta. Lamentable por-
que existen empresas que lo
permiten y mas lamentable
también porque esa persona

estd desprotegida, por no
hablar de la competencia
desleal.

Desde el Colegio asesora-
mos a agentes comerciales
de toda Espafa. Les brinda-
mos formacion, asesora-
miento juridico e incluso apo-
yo contable. Por una minima
cuota, y sin apenas ayuda ins-
titucional, tratamos de poner
en valor un sector invisibiliza-
do que, sin embargo, sostiene
en gran medida la industria
de Yecla y la Regién de
Murcia.

Las nuevas formas de
vender vienen pisando fuer-
te. ;Cree que la tecnologia
serd un valor diferencial en
este afio?

Ya lo es. Como agente co-
mercial la tecnologia me ayu-
da a diario. De hecho, te diria
gque es casi necesario que un
agente comercial que desee
tener éxito cuente con la Ulti-
ma tecnologia. No solo hablo
de smartphonesy tablets, que
nos permiten enviar un cata-
logo y pasar un pedido casi al
instante, sino la adaptacién a
esas nuevas formas de co-
municacién que por ahora
qguiza solo sean proyectos,
pero que llegardn mas pronto
que tarde.

A nivel de fabricantes, es
cierto que el cliente demanda
tecnologia. No solo en el
mueble en si, sino a la hora de
venderlo. Es un valor diferen-
cial que las empresas estan
incluyendo cada vez més.

La venta es una parte
indispensable de este sector.
¢Qué apoyo reciben desde
las instituciones?

Ojala no fuese asi, pero el
apoyo es nulo. Los agentes
comerciales, no recibimos
ningun tipo de ayuda institu-
cional. Desde el Colegio una
de nuestras labores es ne-
gociar con el
Gobierno nacio-
nal, regional vy
local para que
esas ayudas
leguen.

Un ejem-
plo a desta-
car, es gue a
pesar de ser
profesiona-
les del trans-
porte, no
contamos con
descuentos en
combustible  ni
tarjetas de apar-
camiento, ni po-
demos gestionar
las multas como

si lo hacen otros sectores.

El sector del mueble
tampoco recibe ayudas al
consumo, como si lo hace, por
gjemplo, el automovilistico.
Estas son algunas de las
peticiones que llevamos

repitiendo ano tras ano y
confio en que algun dia sean
escuchadas.
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v/ Desgravas el 100% del IVA en la

compra del vehiculo.

Tributaria.

carburante.

enweb).

v’ Desgravas todos los gastos
necesarios para el ejercicio de la
actividad, de incluido el vehiculo,
carburante, reparaciones, etc...,
Epigrafes 511y 631 en la Agencia

v/ Descuentos en las tarjetas de

v Descuentos en hoteles (ver lista

iCOLEGIATE!
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v’ Cobertura de riesgos en nuestra

pdliza colectiva de accidente/vida.

v’ En caso de fallecimiento por
accidente de trafico la indemnizacion
es de 50.000 euros.

v No pierdas la oportunidad de

conseguir nuevas representadas en

S buscas t/‘aigja, .

Calderén de la Barca, 10-Entlo. 30001 Murcia
TIf.: 968 21 21 50 / Fax: 968 21 00 97
E-mail: murcia@cgac.es

http: murcia.cgac.es

nuestras ofertas de representacion a
fravés de nuestra web.

v’ Plataforma de formacién online.
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